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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

પ્રશ્ન.૧(A) બજાર સચંાલનની ઉત્પાદન વિભાિના સમજાિો. (૧૦) 
પ્રશ્ન.૧(B) બજાર સચંાલનની સામાજીક વિભાિના સમજાિો. 

અથિા 
(૧૦) 

પ્રશ્ન.૧ બજાર સચંાલનનો અથથ સમજાિી તેના કાર્થક્ષેત્ર અને મહત્િની ચચાથ કરો. (૨૦) 
પ્રશ્ન.૨(A) બ્રાન્ડીંગનો ખ્ર્ાલ સમજાિી તેના લાભ અને મર્ાથદા સમજાિો. (૧૦) 
પ્રશ્ન.૨(B) નિી પેદાશના વિકાસના તબક્કા સમજાિો. 

અથિા 
(૧૦) 

પ્રશ્ન.૨(A) કકિંમત વનર્ાથરણનો અથથ સમજાિી તેને અસર કરતા પકરબળો સમજાિો. (૧૦) 
પ્રશ્ન.૨(B) પેકેજીંગ અને લેબલીંગનો ખ્ર્ાલ સમજાિી તેના ફાર્દાની ચચાથ કરો. (૧૦) 
પ્રશ્ન.૩(A) વિતરણ શ ખંલાની પસદંગી અને સચંાલકીર્ વનણથર્ો પર નોંર્ લખો. (૦૮) 
પ્રશ્ન.૩(B) ઓનલાઈન વિતરણનો ખ્ર્ાલ સમજાિો. 

અથિા 
(૦૭) 

પ્રશ્ન.૩(A) નોંર્ લખો: છૂટક િેચાણ અને જથ્થાબરં્ િેચાણ (૦૮) 
પ્રશ્ન.૩(B) વિતરણ શ ખંલાના પ્રકારો સમજાિો. (૦૭) 
પ્રશ્ન.૪(A) જાહરેાતનો અથથ અને ફાર્દા સમજાિો. (૦૮) 
પ્રશ્ન.૪(B) વ્ર્ક્તતગત િેચાણનો અથથ અને તેના લક્ષણો સમજાિો. 

અથિા 
(૦૭) 

પ્રશ્ન.૪ અભભવ  ધ્ધર્ વમશ્રનો ખ્ર્ાલ સમજાિી તેના ઉદેશોની ચચાથ કરો. (૧૫) 
ENGLISH VERSION 

Que.1(A) Explain production concept of marketing. (10) 

Que.1(B) Explain societal concept of marketing. 

OR 

(10) 

Que.1 Explain the meaning of marketing management and discuss its scope and importance. (20) 

Que.2(A) Explain the concept of branding, its benefits and limitations. (10) 

Que.2(B) Explain the stages of new product developments. 

OR 

(10) 

Que.2(A) Explain the meaning of pricing decisions and its affecting factors. (10) 

Que.2(B) Explain the concept of packaging and labeling and its advantages. (10) 

Que.3(A) Write a note on distribution channel selection and management decisions. (08) 

Que.3(B) Explain the concept of online distribution. 

OR 

(07) 

Que.3(A) Write a note on wholesaling and retailing. (08) 

Que.3(B) Explain the types of distribution channel. (07) 

Que.4(A) Explain the meaning and advantage of advertising. (08) 

Que.4(B) Explain the meaning and features of personal selling. 

OR 
(07) 

Que.4 Discuss the concept of promotion mix and its objectives. (15) 

************************* 


